
négociateur
immobilier

T O U T  S A V O I R  S U R  L E  M É T I E R

F I C H E  M É T I E R

Obtenir des mandats de vente d’un
bien immobilier 
Prospecter (par email, démarchage
téléphonique, porte à porte, etc.) 
Réaliser des visites de terrain pour
estimer la valeur du bien
Obtenir les diagnostics et documents
juridiques nécessaires à la
constitution de l'offre

Missions

Perspectives d'évolution

Profil

Formation

Echanger avec les vendeurs pour leur
expliquer la stratégie de vente
Démarcher des acheteurs potentiels
aux besoins et caractéristiques
(budget, envies...) correspondants au
bien disponibles
Jouer les conciliateurs en cas de
blocage du processus de vente.

Chef d'équipe en agence immobilière
Responsable d'agence immobilière

Il peut également choisir de se lancer à son compte et ouvrir sa propre agence,
indépendante ou franchisée.

Créativité Autonomie

Sens du
relationnel

A l'écoute

OrganiserDisponible

Sens de la
négociation

Curiosité

RESPONSABLE COMMERCIAL

responsable développement
commercial


